
nawia ramy ten wygrywa), 

to może nas czekać rok 

nad wyraz burzliwy w ak-

tywności  społeczne, fale 

protestów, ludzi na uli-

cach. Będzie bardzo inte-

resująco. Nie tylko w Pol-

sce. Kto z Was poręczy że 

za rok będzie jeszcze wa-

luta euro w takiej postaci 

jak dziś? To dopiero oka-

zja. Do czego? Do jeszcze 

większej  elastyczności! 

Początek roku nie zapo-

wiadał  zupełnie burzy 

jaka roztoczy się wokół 

podpisania jednego tylko 

międzynarodowego aktu 

prawnego. Ludzie prote-

stujący na ulicach. Niespo-

tykana przy byle okazji 

zgodność Polaków, że 

ACTA może ograniczyć 

wolność w Internecie. 

Zmieniające się z dnia na 

dzień opinie najważniej-

szych osób w Polsce.  A 

już w kolejce czekają pro-

testy przeciwko wysokim 

cenom benzyny. 

Rzeczywiście. Jak tu nie 

protestować, jeśli w wielu 

krajach świata, poza Unią 

Europejską, paliwo jest 

trzy lub nawet czterokrot-

nie tańsze. Dlaczego? 

Wcale nie dlatego, że 

nasz kraj leży daleko 

od złóż ropy naftowej. 

Otóż, przyjęło się w 

Europie by zapewnić 

sobie dzięki setkom 

tysięcy tankujących 

kierowców, szeroki 

strumień wpływów do bu-

dżetu państwa. I tak w 

Polsce, w cenie 1 litra pali-

wa, ponad 50% ceny sta-

nowią podatki (w USA oko-

ło 10%). 

Wygląda na to, że to bę-

dzie ciekawy rok . Jeśli 

przyjąć, że dla naszej tego-

rocznej rzeczywistości 

zadziała stara NLPerska 

zasada „Who sets frame, 

wins the game” (Kto usta-

Jaki to będzie rok? 

Ponad 1000 osób wzięło udział... 

2011 rok obfitował w kilka 

ważnych wydarzeń w na-

szym Instytucie. Gościliśmy 

osobistości z zagranicy.  W 

maju był u nas jeden z 

twórców NLP, Frank Puce-

lik z warsztatami „Potęga 

Nieświadomej Komunika-

cji” oraz „Power. Manage-

ment. Leadership”. W  listo-

padzie odwiedziła nas 

Shelle Rose Charvet, pre-

zentując doskonały warsz-

tat „Sprzedaż w Nowej 

Rzeczywistości”, oparty o 

metodę LAB Profile, która 

będzie hitem 2012 roku. 

We wszystkich naszych 

szkoleniach wzięło udział 

ponad 1000 osób. Najbar-

dziej popularny okazał się 

cykl warsztatów zatytuło-

wany NQ Pieniędzy. Byli-

śmy z nim w Warszawie, 

Krakowie, 

Lublinie, 

Wrocławiu i 

Łodzi.   

W tym miesiącu m.in..: 

Jaki to będzie rok? 

Ameryka Środkowa—wyprawa 

Dotknąć LAB Profile 

Mistrzostwo osobiste 

I’m IN styczeń 2012 

Popołudnie nad Kanałem Panamskim 
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Sukcesów  

i wszelkich  

Wspaniałości 

w Nowym Roku 

życzy Wam 

cała ekipa  

I’m IN! 

Życie jest wielkim płótnem.  

Zamaluj je tak kolorowo,  

jak tylko potrafisz. 

Danny Kaye 



Pamiętacie co oznacza termin 

„gra w bambuko”? 

Chodzi o grę która nie ma reguł. 

Każdy oszukuje jak może. Przy-

kład. 

„- Podaj jakąś liczbę. 

- 15 

- A ja 16, wygrałem. 

- No dobra, jeszcze raz. 20. 

- A ja 21, znowu wygrałem.” 

W bambuko grywają ludzie, 

którzy zawsze muszą mieć ra-

cję. I do nich musi należeć 

ostatnie zdanie. 

W taką grę pogrywa z nami 

nasze własne ego. Przykład? 

„- Jest mi dobrze w życiu 

- Nieprawda, inni mają lepiej. 

- I co teraz? 

- Próbuj dalej! 

- Mam szczęśliwy związek 

- Nie do końca, przecież ktoś 

chodzi do łóżka z miss świata, 

prawda?” 

Czasem ludzie planując cele 

robią to poprzez pytania: 

- Jaki jest twój idealny model 

rodziny? 

- Jaka jest twoja idealna pra-

ca? 

- Jakie są twoje idealne nawyki 

żywieniowe? 

- Jaki jest twój idealny książę z 

bajki… 

Każde z tych pytań instaluje 

ludziom, że jeszcze daleko im 

do ideału. Jakby ich ego nie 

komunikowało o tym już wystar-

czająco często. 

Myślę sobie. Opamiętajmy się. 

Planowanie celów ma napędzać 

do działania, a nie wpędzać w 

kolejne kompleksy. 

Koszt bycia idealnym jest pie-

kielny. Brak akceptacji dla in-

nych. Nadwrażliwość. Autoagre-

sja. Wystarczy? 

Za miesiąc o tym, co w zamian. 

/iz/ 

Po raz pierwszy w Polsce 

LAB Profile® Practitioner 
Naucz się jak ludzie: 

- podejmują decyzje 

- motywują się 

-przetwarzają informacje… 

I podnieś swoją wartość rynkową międzynarodowym  

certyfikatem  LAB Profile® 

21-23 listopada 2012 roku, Warszawa 

http://www.neurointeligencja.pl, tel. 784 484 925 

LAB Profile, jeszcze mało 

popularnej w Polsce, a 

bardzo znanej na Zacho-

dzie. Na przykład: po czym 

poznać, że nasz rozmówca 

podjął już decyzję? To bar-

dzo proste. Przełączy się z 

opcji na procedury. Za-

miast szukać kolejnych 

możliwości (jak to często 

bywa z klientami), zapyta. 

OK. To co mam zrobić? 

Gdy tak się stanie, to mo-

ment by  przestać mówić: 

„to zależy” i skupić się na 

podaniu procedury tego, 

co chcesz. 

Shelle zachwyciła też pu-

bliczność metaforami 

wizualnymi. Na czym to 

polega? Na nauczeniu się 

by mówić: „jesteśmy jak 

sprężysta trampolina do 

sukcesów” albo  

„jesteśmy jak pięknie 

owocujące drzewo”. Jeśli 

nauczysz się tego, sukces 

jest Twój.   Mimo kryzysu. 

Ten artykuł mógłby nazy-

wać się: „o pożytkach ze 

spotykania odpowiednich 

ludzi”. Pod koniec listopada 

2011 odwiedziła nasz kraj 

autorka książek na temat 

wywierania wpływu, Shelle 

Rose Charvet. Zorganizo-

waliśmy z nią warsztat o 

sprzedawaniu w kryzysie. 

Między wierszami Shelle 

przemycała kunsztowne i 

wartościowe wstawki wie-

dzy wyjęte prosto z metody 

Dotknąć LAB Profile z Shelle Rose Charvet 

Chodzący ideał 

Instytut Neurointeligencji poleca: 

Str. 2 

Narcyz—potocznie 

mówiąc to  ktoś abso-

lutnie przekonany 

o swojej doskonałości 

Shelle Rose Charvet 

autorka bestsellerów,  

międzynarodowy ekspert  

wywierania wpływu 
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„Po czym  poznać, 

że nasz rozmówca 

podjął już 

decyzję?  

To  bardzo 

proste…” 

http://www.neurointeligencja.pl/lab-profile-practitioner.php


 

Jak popsuć sobie związek? 

Po przeczytaniu tego artykułu 

to nie będzie aż takie trudne. 

Wystarczy przecież: 

1/ słuchać ludzi mówiących, 

że do siebie nie  pasujecie 

albo że połączyły was dzieci, 

2/ czytać w myślach swojego 

partnera/partnerki i podej-

mować własne osądy i decy-

zje na podstawie tego co tam 

wyczytaliśmy, 

3/ dzwonić do niej/niego 

kiedy jest na 100% zajęty/

zajęta i mówić jak nam źle, 

4/ witać jego/ją z grymasem 

na twarzy, 

5/ krzywić się niemiłosiernie 

że nie umył/umyła po sobie 

szklanki i rozsypał/rozsypała 

okruszki po chlebie, 

6/ wyczekiwać komplementu 

i kiedy go uzyskasz, natych-

miast odwzajemnić się kwa-

śnym komentarzem, 

7/ unikać wszystkiego co ma 

związek z planowaniem 

wspólnej przyszłości, co naj-

wyżej w kiepskim stanie 

można kłócić się o pieniądze, 

8/ sukcesywnie obrzucać ją/

jego winą za swoje niepowo-

dzenia, 

9/ konsekwentnie wyszydzać 

partnerowi/partnerce posia-

danie jakichkolwiek pasji 

poza tobą, 

10/ codziennie werbalnie 

i niewerbalnie porównywać 

ją/jego do mamusi i tatusia 

(obojętnie czyjego).  

 

Trzymanie się tej listy gwa-

rantuje rozkład pełną gębą. 

/psycholog/ 

SEKRETY MĘŻCZYZN - WYŁĄCZNIE DLA KOBIET! 

Na tym specjalnym warsztacie nauczymy Cię: 

- jak być mega kobiecą na wiele sposobów, 

- jak stworzyć silną, fascynującą i przyciągającą jak magnes osobowość, 

- być wyzwaniem dla mężczyzny, Tą jedną, jedyną.  

- jak używać mimiki, kontaktu wzrokowego, gestykulacji, tonu głosu, sposobu mówienia, 

języka, by osiągać to, czego chcesz! 

W trakcie robimy intensywny kurs mowy ciała. Będziesz kusić i przyciągać. 

http://www.neurointeligencja.pl, tel. 784 484 925 

Warsztat poruszania się w świecie mężczyzn. Prywatnie i w pracy. 

policji jaką widziałem gdzie-

kolwiek na świecie. Zapiera-

jące dech w piersiach wido-

ki po wjeździe kolejką na 

górę Montserrat w Bogocie. 

Muzeum Złota przypomina o 

klimatach z książki  Pan 

Samochodzik i Człowiek z 

UFO. Panama - jest bez-

sprzecznie jednym z moich 

ukochanych miejsc na świe-

cie. Tętniąca życiem stolica i 

tętniące rozrywką Bocas del 

Toro, wyspiarski region na 

północy Panamy z pyszną 

kuchnią. Prawdziwy karaib-

ski raj. Możesz tu kupić 

piękną wyspę o powierzchni 

1,62 ha za 390 tys. USD. 

Kuba - kraj który nie pod-

niósł się po rewolucji komu-

nistycznej, domy w centrum 

Hawany nie remontowane 

od 60 lat. Przeżycia na miej-

scu rekompensują piękne 

zdjęcia i muzyka Buena Vi-

sta Social Club na żywo, 

przy Mojito i cygarze Cohiba. 

Jak niektórzy spośród Was 

wiedzą, jesienią 2011 roku 

odbyła się pierwsza wypra-

wa z Igorem na drugi koniec 

świata. Ostatecznie szlak 

wiódł przez Kolumbię, Pana-

mę i Kubę. Mgiełką tajemni-

cy owiana pozostanie mery-

toryczna  część wyprawy. Ale 

zapraszam do rzucenia 

okiem na atrakcje i zasko-

czenia jakich zaznaliśmy w 

Ameryce Środkowej.  

Kolumbia - największa ilość 

Kilka patentów na popsucie związku 

Warsztaty na obcasach - TY i ON 

Ameryka Środkowa — wyprawa 

Str. 3 

Kolumbia 

Panama 

Kuba 

11 lutego  

w Warszawie! 

Wróci? 

http://www.neurointeligencja.pl/ty-i-on.php


 

Życie ma być pasjonu-

jącą przygodą, a nie 

podpisywaniem listy 

obecności.  

Zadaj sobie proszę 

kilka pytań: 

- Czy robię w życiu to, 

co kocham? 

- Czy gdybym miał 10-

00000 pln na koncie 

dalej bym to robił? 

- Czy ludzie którzy mnie 

otaczają są dla mnie 

inspirujący? 

- Czy rozwijam się w 

tym co robię? 

- Jak będzie wyglądało 

Ludzie czasem robią 

po kilka biznesów w 

jednym czasie. Trochę 

Tego, Trochę Tego. 

Sposobem T.T.T.T., 

Kodak został wymiecio-

ny z rynku aparatów. 

Bo najpierw nie zauwa-

żyli technologii cyfro-

wej, a potem chcieli 

robić aparat trochę 

cyfrowy a trochę na 

kliszę. 

Co mogli zrobić? Skon-

centrować się na jed-

nym. Zaangażować się 

i wymagać zaangażo-

wania od ludzi wokoło. 

moje życie za 5 lat jeśli 

niczego nie zmienię? 

- Czy jestem autentycz-

nie zaangażowany w 

realizację celów, któ-

rych się podejmuję? 

Odpowiedzi na powyż-

sze pytania dadzą 

wgląd czy Twe życie 

czasem nie składa się 

z pozornych działań. 

Dla uspokojenia. I przy-

krycia poczucia winy. 

Mistrzostwo osobiste 

to dużo więcej niż prze-

czytanie 3 książek na 

rok. 

/iz/ 

Mistrzostwo osobiste 

Jesteśmy w Internecie: 

http://www.neurointeligencja.pl 

Start do lotu Cessną nad Panama City 
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Innowacje w NLP to książka, która przyciąga z kilku powodów.  Pierwszym z 

nich jest taki, że jest to pozycja bardzo aktualna, poruszająca najnowsze osią-

gnięcia w dziedzinie Programowania Neuro-Lingwistycznego. Drugi powód jest 

taki, że swój wkład w tę książkę włożyły takie osoby jak: Michael Hall i Shelle 

Rose Charvet jako redaktorzy i cala plejada nazwisk autorów artykułów zaczy-

nając od takich jak: Charles Faulkner, Robert Dilts, Nick Kemp, Ian Mc Der-

mott. Trzeci powód jest taki, że pozycja ta porusza również bardzo zaawanso-

wane zastosowania NLP w takich dziedzinach jak: Modelowanie Geniuszy Ryn-

ków Finansowych, Coaching z NLP, Zaawansowane wzorce Językowe, Zmia-

na , Modelowanie czynników sukcesu, Przywództwo, Dekodowanie Języka i 

zachowań. Książka dla każdego zainteresowanego NLP, znającego w podsta-

wowym stopniu język angielski. Ona pobudzi motywację, także do wzbogacenia języka. I to jest powód nr cztery. 

Nowości książkowe 

 

Zaglądaj też na blog: 

http://www.richandsexy.pl 

Kim jest Mistrz? 

* Mistrzem jest ten, kto zawsze przystaje na wynik, nawet jeśli nie wydaje się ko-

rzystny, gdyż wie, że musiał się jakoś do niego przyczynić. 

* Mistrz dostrzega we wszystkim doskonałość 

* Mistrz nigdy nie osądza osoby, miejsca, rzeczy. Mistrz wie, że on tam to umieścił. 

Jest świadomy faktu, że przyczynił się do powstania tego, czego doświadcza. 

* Prawdziwy Mistrz to nie ten z największą liczbą adeptów, lecz ten, który doprowa-

dza największą liczbę do Mistrzostwa. 

* Mistrzowi zawsze podoba się to, co się dzieje. Ty też dostąpisz mistrzostwa, jeśli 

zawsze będziesz wolał to, co się dzieje, od wszystkiego innego. 

* Miej intencje, ale nie miej oczekiwań, a na pewno nie miej wymagań. Nie przywią-

zuj się do określonego wyniku. Nawet nie przedkładaj jednego nad pozostałe. Wynieś 

swe przyzwyczajenia do poziomu upodobań, a upodobania do poziomu akceptacji. 

Neale D. Walsch 

http://www.neurointeligencja.pl
http://www.amazon.com/gp/product/1845907345/ref=as_li_ss_tl?ie=UTF8&tag=neurointelligence-20&linkCode=as2&camp=1789&creative=390957&creativeASIN=1845907345
http://www.amazon.com/gp/product/1845907345/ref=as_li_ss_tl?ie=UTF8&tag=neurointelligence-20&linkCode=as2&camp=1789&creative=390957&creativeASIN=1845907345
http://www.richandsexy.pl

